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rezidenénich nemovitosti zahrani¢nim klientiim. Diky uspésné prodejni strategii firmy a Siroké Skale

nabizenych sluzeb se uspésné rozsifuje i jeji domaci klientela.

Developerum LEKVI poskytuje standardni i nadstandardni sluzby a nabizi detailni znalost potfeb a
mentality zahrani¢nich kupujicich. Usp&3nost pfi prodeji byt v developerskych projektech LEK VI zvySuje
prostrednictvim aktivniho marketingu v zahranici.

Spoleénost jiz nékolik let usp&sné spolupracuje s prednimi bankami, jako je Ceska Spofitelna, Sberbank,

Unicredit Bank nebo PPF Banka.

Ve spoluprace s Ceskou Spofitelnou Lekvi ma exkluzivni produkt v oblasti hypoték pro cizinci.
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2013

PocCet turistl, ktefi v roce 2013 prijeli do ¢eské metropole, meziroéné vzrostl o 2 %. Nejvétsiho
pFirdstku za rok 2013 z pohledu jednotlivych zemi dosahli Rusové, kterych pfijelo o 10 % vice nez v
roce 2012.

2014

Statistiky pfijezdového cestovniho ruchu do Prahy za rok 2014 uvadéji rekordni Cislo — do metropole
pfijelo o témér Ctyfi procenta vice turistd ze zapadnich zemi nez predloni. Data potvrdila i propad

turistt z Ruska a Ukrajiny a rostouci zajem o Prahu na asijskych trzich.
2015

Prijezdovy cestovni ruch do Prahy stale vzrusta. Praha obhajila své misto v TOP 10 destinacich svéta

portalu TripAdvisor.

U turisth ze statu SNS Praha také slavi uspé&chy, Cesko je nejlepsi vikendovou destinaci pro rok 2015.
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Rok 2013/prvni pololeti 2014

Zvyseny zajem klientu ze statu SNS o koupi nemovitosti
prevazné v rekreaénich zénach.

STATY O KTERY MAJI NEJVETSI
ZAJEM:
v Turecko a Bulharsko

PROFIL KLIENTA

v35-50 LET 7

vPODNIKATEL, MANAGEMENT, VY3Si v Spanélsko
MANAGEMENT v ltalie

vPRIJMY OD 50tis. USD e A

vZENATY S DETMI ST

MOTIVACE v Lotysko

g DOV?,LVEN'A,‘AODDE,CH, v’ Francie, Recko a Kypr

v ROZSIRENi PODNIKANI Aooto Wit sl oR S
v EMIGRACE R N !
v' STUDIUM, LECBA Madarsko, Finsko, Thajsko
v INVESTOVANI, ALTERNATIVNi VARIANTA PRO

ZIVOT
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Druhé pololeti 2014/prvni pololeti 2015

Kvuli situace v Rusku a Ukrajiné zména priority, kupujici
zacinaji mit vetSi zajem o koupé nemovitosti ve statech

se stabilni ekonomikou. STATY O KTERY MAJi NEJVETSI

ZAJEM:
PROFIL KLIENTA v Némecko
v'35-50 LET v Madarsko
v'PODNIKATEL, MANAGEMENT, VYSSi > R

Velka Britanie
MANAGEMENT A
vPRIJMY OD 10tis. USD v Svycarsko
vZENATY S DETMI v' Ceska republika
v Spanélsko

MOTIVACE
v'VYVOD PENEZNICH PROSTREDKU v LotySsko
v INVESTOVANI A NASLEDNiI PRONAJEM v" Francie, Recko a Kypr

vEMIGRACE
v'STUDIUM
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Za posledni rok se zvySil pocet cizincl kupujicich byty pfes hypotécni uvérovani.
Duvodu je nékolik:

+ ekonomicka situace

*  nizké urokové sazby

* zmeény zajmu Kupujicich

Na rozdil od loriského roku kupujici z Ruské federace jiz nejsou na prvnim misté ze statu SNS.

Ve druhém pololeti roku 2014 a prvnim pololeti 2015 pfibyvaji kupujici z Béloruska, Ukrajiny a
Azerbajdzanu.

Kupujici zaCinaji pfemyslet jinak, jiz nepreferuji koupé velkych bytu, jako vikendoveého bydleni, kupuji
vice malych bytu na investice a pres hypotéku.

Hypotécni uvér umozni vyuzit zbyly prostredky pro investici do jinych prostredku.
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